HEADSTART

MYYNTIPROSESSI

Koulutuksen kesto: 1 pv

Kohderyhma:

e Myyntitilauskasittelijat, myyntiassistentit, myynnin esimiehet, myyjat seka kaikki, jotka
tarvitsevat perustiedot myynnin prosessista myyntitilauksesta laskutukseen

Koulutuksen tarkoitus:

e Ymmartaa myyntiprosessin perusteet ja peruskasitteet
e Oppia hahmottamaan myynnin prosessi kokonaisuutena
e Oppia luomaan yksinkertainen myyntitilaus

e Oppia tulkitsemaan myyntitilauksen tietoja, kuten hinnoittelu, saatavuustarkastelu ja
toimitusajan paattely

e Oppia kirjaamaan yksinkertainen toimitus

e Oppia kirjaamaan yksinkertainen myyntilasku

Koulutuksen sisalto:

e Koulutukseen sisaltyy teoriaosuus ja harjoitustehtavat:

e SAPiIn myyntiprosessin perusteet ja peruskasitteet: myyntitilaus, toimitus ja lasku
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